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Le SaaS et le SOA sont les tendances technologiques les plus importantes pour

les partenaires de Progress Software
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Bruxelles, le 5 septembre 2008 ¢ Les partenaires européens de Progress Software (NASDAQ: PRGS)

pensent que le Software as a Service (Saas) et les Service Oriented Architectures (SOA) seront les

tendances technologiques les plus importantes des prochaines années. 64 % des partenaires

européens prévoient que le SaaS jouera un réle de premier plan sur le marché et 65 % pensent la

méme chose duSOA.[ S& LI NI Syl ANB&a o0Sf3Sa RSOt NByid Sy 2dz
techniques bien formés sera le principal défil- dzlj dzSf Af & aSNByd O2y FNRBRy(GSa f
j dZA  NB & a2 NI R Q dmbgbess Softvatnie Siproé $e¥eSpartenalredNelropéens.
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principales évolutions de leur activité. Les résultats montrent a quels défis technologiques et
commerciaux seront confrontés les partenaires de Progress Software® [ QS yvé JNlBerIdR & S

résultats pour soutenir encore mieux ses partenaires.

«Lf NB&aaz2NIl REreste nS tizctinBiGgie tjesizSportarie pour nos partenaires. Avec

notre programme de partenariat, nous essayons de soutenir nos partenaires belges a tous les

niveaux », explique Sandra Beelaert, Marketing Manager Partners EMEA. « En outre, nos partenaires

nous disentqueleSaasS a i dzyS 2LIR NI dzyAGS ljdzQAft a yS LISdz@Sy i
technologique mais également pour développer une proposition commerciale compléte. Notre tache

Saild RQF A RS & ufildek le 9adS dIhiSuy darfs INJr entreprise. »

Progress Software a récemment lancé le programme Saa$S Partner Enablement, qui permet a ses
partenaires de passer rapidement d@n fournisseur « on-premise » a un fournisseur SaaS. Le
programme inclut un soutien marketing pour déterminer les prix, le positionnement et la stratégie de

mise sur le marché. Toutes choses qui aident les partenaires dans leur passage au SaasS.

Patrick Van De Looverbosch, Managing Director RIfxris, déclare : « Nous collaborons depuis plus de

15 ans avec Progress Software. Les technologies de Progress Softwared 2 Y i RQdzy'S dziAf A&l
Tt SEAGES S azyid S3al t Srdefdoftiar daysSpporte lAfyrmalofiéty OS | A &
les informations nécessaires qui nous permettent de rester en permanence au courant des derniéres

technologies et tendances du marché. »


http://www.progress.com/
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e 66 % des partenaires européens déclarent que Progress Software est trés important pour
leur croissance professionnelle ;

e 65 % des partenaires européens déclarent que Progress Software contribue a leur croissance
along terme;

e 70 % des partenaires européens déclarent que la feuille de route technologique de Progress
Software2 FTFNB S 02y YAGBSIdz RQAYY ufibhsii A 2y LJ2 dzNJ LJ2 ¢
concurrentielles ;

e 64 % des partenaires européens constatent une amélioration concrete du développement

avec OpenEdge de Progress.
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son co(t total de possession. Pour en savoir plus sur Progress, visitez www.progress.be.
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